Spurenelement

If i could read your mind 

Hallo Jobst,

da ich auch 'den Bioscan' anbiete, hier nochmal einige Texte dazu.

Man könnte über mich auch sagen 
'Dr. Kugel studierte in Kaiserslautern und promovierte an der HHU Düsseldorf über Koordinationsverbindungen
und Oxide. Die materialwissenschaftlich-analytischen Interessen und Industrieerfahrungen werden seit 2011 ergänzt
durch kontinuierliche Fortbildungen in Medizin, Umweltchemie, Vorträgen und Consulting.'

Ich beschäftige mich mit:
-Training und Coaching zu Vitalstoffen, vor allem Silizium, aber auch Selen, Vitamin D, Fettsäuren und sekundäre Pflanzenstoffen wie OPC.
-Ausarbeitung von Zusammenhängen mit Umweltgiften, Ernährung und Zivilisationserkrankungen.
-Aufklärung über Elektrosmog und Schutzmaßnahmen (Hier bin ich auch mit Rilling bzw. Vivobase verbunden und kenne auch andere Hersteller, die was taugen. Weitere bauliche Maßnahmen/Abschirmmaßnahmen wie Baldachine, Gardinen, Abschirmfarbe etc. ließen sich ansatzweise erörtern)
-Vorträge und Seminare zu allen genannten Themen unter Berücksichtigung individuell zu beachtender Faktoren.
(Das könnte man tatsächlich lokal anschieben; ich mache eine Testversion im Mai hier in Karlsruhe - da bin ich sehr gespannt, wie das ankommt). 
-Besondere Berücksichtigung finden dabei nicht nur Anwender und Therapeuten, sondern auch Unternehmen unter betriebswirtschaftlicher Betrachtung von Einsparpotentialen (da wärst du sofort mit im Boot).
Es geht also (auch) um Prävention insbesondere von kleinen und mittelständischen Unternehmen, die auf wertvolle Arbeitskräfte angewiesen sind.
Weiterer Fokus könnte auf der Prävention von Berufskrankheiten und der Ursachenforschung liegen und damit einen Mehrwert für Arbeitgeber und Arbeitnehmer generieren. Alles erstmal auf der Basis freiwilliger Vorträge und ggf. Seminare.
-Krebsprävention, biologische und komplementäre Möglichkeiten (da ist dann auch Dunkelfeld mit dabei; die Ursachensuche beinhaltet auch eine genaue Analyse/Anamnesefragen - zB. nach dem Vorbild von https://europaem.eu/attachments/article/30/anamnesebogen.pdf . Der lässt sich ggf. optional verlinken. Es kommt auf die individuelle Betreuung an. Persönlich mache ich das sehr ausführlich und komme damit eigentlich IMMER weiter.).

Grundsätzlich beabsichtige ich eine Zusammenarbeit mit (handverlesenen)  ganzheitlichen holistischen Therapeuten, die für uns Multiplikator für empfohlene Produkte und Konzepte sind (zB. Schulungen, Seminare, Schulungsräume etc.). 
(Das sollte nach außen so aussehen, dass wir alle mit ins Boot holen, um keinen Ärger zu bekommen bzw. nicht in die Schusslinie irgendwelcher verbitterten Ärzte/Organisationen zu kommen).

Der folgende Text ist nicht offiziell:
Ein Beispiel: Die jährlichen Kosten durch Krankheitsausfälle kosten die deutsche Wirtschaft rund 2,2 Milliarden Euro (Berechnungen des Rheinisch-Westfälischen Wirtschaftsinstituts RWI). Vitamin D verringert statistisch gesehen deutlich die Wahrscheinlichkeit, eine Grippe zu bekommen. Ersparnis bei Annahme einer Jahresversorgung mit 10000 IE D3 bei Kosten von 20 € pro Person und 80 Mio Menschen in Deutschland: 600 Mio Euro. Summationseffekte in den Folgejahren nicht mit einberechnet, insbesondere ambulante Therapien, die physisch und psychisch Lebensqualität mindern können und damit Leistungseinbußen nach sich ziehen.
Dabei ist auf alle Cofaktoren zu achten, was eine persönliche Konsultation notwendig macht.
Da könnte ich zB. eine Grafik einbauen Krankmeldungen in Abhängigkeit von der Zeit a) ohne, und b) mit Substitution wichtiger Vitalstoffe. Ohne linear steigend, mit zumindest konstant, wahrscheinlich aber fallend.

Bzgl. Produkte: 
Die Firma Hübner ist angeschrieben (bzgl. Silizium bin ich ja bereits mit dem Institut Dr. Rilling gut verbunden), um noch breiter aufgestellt zu sein. Vielleicht können wir hier durch Produktempfehlung ein wenig Politik machen. 
Silizium ist zB. auch äußerlich für Hautprobleme jeder Art geeignet. Schwarze Salbe ist zwar prima, aber Silizium wirkt über Kollagenaufbau nochmal ganz anders. 
Neben den Produkten von Vivobase (https://www.vivobase.de/), https://vivobase-shop.de/Bericht_VIVOBASE-X3.pdf (ich bekomme beim Verkauf Provisionen) könnte man auch ein zweites Unternehmen mit ins Boot holen. Da überlege ich gerade.
Über die Empfehlungen von Siliziumprodukten bekomme ich ebenfalls Provisionen; das könnte ich auch in der Silizium-fb-Gruppe verlinken (inzwischen ca. 2150 Mitglieder)
Ich bin mit Cellagon in Kontakt; ggf. wird es auch da ein Affiliate-Link-System oder Rabattodes geben.
Das wäre auch für Chlorella denkbar; zufällig habe ich gerade Kontakt mit dem Umfeld von Dr. Dietrich Klinghardt.

Seit längerem bin ich auch mit einem Imker in Kontakt; es wird ein Produkt geben mit Propolis/DMSO-Mischung.
Intern probieren wir gerade verschiedene Kombinationen aus.

Vielleicht passt der ein oder andere Text ohne Übersichtsgrafik.
Oder soll ich irgendwas als Grafik zaubern?

Das Bioscan-Handbuch ist nur eine (alte) Orientierung und sollte so nicht ins Netz!
Die Honorarempfehlungen sind hochoffiziell - ob die 1:1 umgesetzt werden, liegt an uns.
Aber: damit arbeite ich - zumindest als Ausgangspunkt.

Liebe Grüße
Bruno
--
Dr. Bruno Kugel
Weinweg 16
76327 Pfinztal
Fon: 07240-206568
Mail: bruno.kugel@web.de
